
Détecter et négocier des contrats commerciaux 

Préparer et suivre le plan d’actions commerciales 

Recruter et manager des équipês de consultants techniques

Animer et diriger les missions du lancement au bilan

Suivre les prestations réalisées et s’assurer de leur

conformité 

DUREE 24 mois 

ADMISSION
Bac + 3 ou titre de niveau 6 dans les filières

management, marketing, gestion, RH

MODALITES
Contrat d'apprentissage : 16 à 29 ans

Contrat de professionnalisation : ap. 18 ans
Validation par bloc de compétences

RYTHME 1/4
1 jour en formation 
4 jours en entreprise

Manager 
D’Affaires

MODALITES PEDAGOGIQUES

OBJECTIFS

METIERS 

Business manager

Manager d’affaires

Ingénieur commercial

Ingénieur de programme d’affaires 

Chef de projet d’ingénierie industrielle 

Key account manager 

Directeur commercial

INSCRIPTION

Traitement en
48h00

Formation 

GRATUITE

et rémunérée 

Certification niveau 7, depuis le 01/06/2022
RNCP 36502 enregistré par FRANCE COMPETENCES 

codes NSF 313, 312t & 310 
Délivré par MANITUDE

Handicap 
Friendly

REDACTION & SOUTENANCE d’un PPI* en M2
*Projet Professionnel Individuel

Conseillère formation : Léa HAREL
lharel@alternance-academy.com - 07 64 12 15 05


